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Ingénieur commercial confirmé
Produits et services en B to B

Mes Objectifs Mes Atouts

 Promouvoir et vendre des services.
« Développer le volume d’affaires

et optimiser la
les objectifs.

» Evoluer vers une fonction d’encadrement.

Actuellement....
(depuis le 01/09/06)

2004 - 2006......
2001 - 2003.....
1997 - 2000......
1996..................
1985 - 1994.....
1995.................
1984.....................
1983.....................

Double culture technique et commerciale.
Importante capacité d’adaptation.

Force de proposition.

Sens du contact et de la communication.
Pragmatisme et créativité jusqu’en phase
de négociation et de vente.

marge pour dépasser

Expérience professionnelle

Ingénieur commercial, CIS (Nantes) Intégrateur d’infrastuctures.
Vente de systémes informatiques (matériel et logiciel). IBM, HP, SUN, VMWARE,
CITRIX, Serveurs, Sauvegarde, Archivage etc.

Création et mise en place en collaboration avec mon épouse
de son activité d’élevage équin (www.lescrinsverts.com)

Ingénieur commercial, COMPLETEL (Grenoble).

Vente de produits et services Voix, Data (LL, InterLan, VPN) et Internet
(hébergement dédié et connectivité) chez un opérateur télécom aupres
des principales entreprises locales.

Mise en place des stratégies d’approche de compte.

Détection d es besoins dans toutes les fonctions de I’entreprise.
Négociation, contractualisation et suivi des affaires.

Gestion des cycles de vente et de la prévision d’engagement.

Ingénieur commercial, CEGID (Grenoble).
Vente de systémes informatiques (matériel et logiciel) de comptabilité et de gestion,
auprés des PME du secteur Savoie, Haute-Savoie, Isére, Drome.

Commercial en distribution de matériel informatique, Microstore (Grenoble).

Ingénieur d’Etudes en informatique de gestion dans le secteur bancaire (Paris).
Salarié de SSII et travailleur indépendant.

- Développement et analyse de progiciels.

- Encadrement d’une équipe de recette technique.

Prestations pour :
PARIBAS,

la BNP,

le CCF,

la BRED,

la SBF,

la Banque Indosuez.

Formation

D.U.T. de Techniques de Commercialisation, dans le cadre de la formation continue
a I'Université Paris XII.

Diplome de I’école d'informatique FORMATIQUE (Paris).

Baccalauréat B. Anglais lu et parlé.



